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LE TEMOIGNAGE DE SEBASTIEN LECLERC DE LA FERME CLERVAL INC :
LE SUCCES DU PROGRAMME D'EXPEDITIONS HATIVES
DE FERTILISANTS EN GROS SACS CHEZ SYNAGRI

RECEVOIR VOS FERTILISANTS SYNAGRI

DES NOVEMBRE ET AVANT LE 15 MARS,

SOIT AVANT LA PROCHAINE SAISON,

C'EST UNE EXCELLENTE DECISION... POURQUOI ?
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Dans cet entretien, nous rencontrons Sébastien Leclerc, propriétaire de la Ferme Clerval INC 3 Saint-Zéphirin-de-Courval. Fondée
en 1992 lorsque son pere a acheté la propriété de ses grands-parents, cette ferme laitiere se spécialise dans la culture du mais et
du soya en grande culture, ainsi que dans la production de céréales. Dans ce témoignage, Sébastien partage en détail son
expérience positive avec le programme d'expéditions hatives de fertilisants en gros sacs de Synagri. Il explique comment cette
solution a transformé leurs opérations agricoles au fil du temps et pourquoi il recommande vivement ce programme.

COMMANDES AU DEBUT DE L'HIVER ET LIVRAISON DIRECTE BIEN AVANT LES SEMIS
Sébastien Leclerc passe ses commandes de gros sacs de fertilisants au début de 'hiver depuis 3 ans pour profiter des escomptes
d'achats durant cette période. Cependant, la véritable valeur du programme se manifeste selon-lui lors de la livraison directe a la
ferme bien avant la période de semis. Cette méethode élimine le besoin de se rendre au point de distribution, simplifiant ainsi le
processus d'approvisionnement au printemps.

AMELIORATION DE L'EFFICACITE ET REDUCTION DU TEMPS DE CHARGEMENT

Le stockage des sacs dans une grange a considérablement amélioré leur efficacité et réduit le temps de chargement. Cette grange,
normalement utilisée pour le stockage de la paille, se vide graduellement pendant 'hiver, offrant ainsi un espace précieux pour
entreposer les gros sacs d'engrais lors de la livraison. Cette pratique astucieuse permet d'éviter d'attendre les livreurs lors de la
période de semis, offrant ainsi un meilleur contréle de l'emploi du temps.

PROGRESSION ANNUELLE DES COMMANDES ET TESTS SUR LES CHAMPS

La stratégie de Sébastien Leclerc était de tester progressivement le programme tout en effectuant des tests sur les champs
destinés a comparer les fertilisants en vrac et les fertilisants en gros sacs. La premiére année, ils ont commandé 9 sacs, équivalant
3 9 tonnes, tout en réalisant des essais en utilisant des fertilisants en vrac et des fertilisants en gros sacs. Aprés une expérience
positive, ils sont passés a 15 sacs la deuxieme année, tout en continuant a effectuer des tests sur les champs avec les fertilisants
en vrac. Enfin, la troisieme année, ils ont augmenté leurs commandes a 60 sacs, tout en optant pour 100% de fertilisants en gros
sacs. Cette progression prudente leur a permis d'évaluer les avantages du programme tout en économisant du temps précieux.

MODELE DE GROS SAC A UNE SEULE GANSE

Un élément clé de leur succes réside dans le modele de sac a une seule ganse de Synagri. Ce modele est idéal pour le transport et
la manutention, et il permet 3 une seule personne de manipuler facilement ces sacs. C'est une caractéristique appréciée pour sa
praticité, qui a permis de réduire le temps nécessaire a la manipulation des sacs.

RECOMMANDATION DU PROGRAMME AUX AUTRES PRODUCTEURS

BASEE SUR L'EXPERIENCE PERSONNELLE

Sébastien Leclerc recommande vivement le programme d'expéditions hatives de Synagri a tous ceux qui peuvent utiliser des sacs
dans leur équipement agricole. Il explique que son propre équipement, doté d'une trémie centrale, permet une intégration aisée
des sacs d'engrais, sans risque de débordement. Cependant, il reconnait que d'autres agriculteurs disposent d'équipements plus
anciens ou différents, qui peuvent nécessiter |'utilisation d'une boite de transfert entre les sacs et le planteur. Pour ceux-13, il
souligne les avantages résident également dans les escomptes d'achats hatifs, le kit fournit pour utiliser avec les boites de
transfert et la disponibilité des produits au moment opportun.

Il encourage les agriculteurs 3 essayer le programme a petite échelle, tout comme ils ['ont fait 3 la ferme, et 3 adopter pleinement
le systéeme une fois qu'ils sont convaincus de son efficacité.

PLANIFICATION COLLABORATIVE

La planification des commandes se fait en collaboration avec son représentant de Synagri (Fabrice Giscard) et l'agronome 3 sa
ferme. Ils basent leurs décisions sur des recettes de fertilisants recommandées, assurant ainsi une planification précise et adaptée
3 leurs besoins spécifiques, tout en optimisant la gestion du temps au sein de l'exploitation.

En conclusion, nous tenons a exprimer notre profonde gratitude envers Sébastien Leclerc pour avoir partagé son expérience
enrichissante avec le programme d'expéditions hatives de fertilisants en gros sacs chez Synagri. Nous le remercions
chaleureusement pour sa contribution et espérons que son expérience inspirera d'autres agriculteurs a explorer cette solution
innovante pour améliorer leurs propres opérations.
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